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Strategia rozwoju
firmy UNIMIES
w kontekscie zmian
w systemie dystrybuc;ji
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* Dynamiczne zwiekszanie sprzedazy produktéw UNIMIES

* Poprawa rentownosci producenta (UNIMIES)

* Stworzenie systemu dystrybucji w oparciu o istniejacych
i nowych partneréw handlowych (powotanie spétki akcyjnej
w |l etapie)

* Uruchomienie dodatkowych przychodéw w obszarze
dystrybuciji

* Wprowadzenie w |l etapie firmy dystrybucyjnej UNIMIES
TRADE na gietde- dalszy rozwdj (wzrost przychodéw)

* Sprzedaz catego projektu (5 lat)
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* Produkcja wedlin oraz wyrobéw miesnych
* Sprzedaz 100% wytworzonych produktéw
* Wiasne stuzby sprzedazy

* Wtasny transport

* Siec wtasnych sklepow (w budowie)
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OBECNIE
SPRZEDAZ

Kanat nowoczesny 30%
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Unimies po zmianach (unimies)
ETAP | '

* Powotanie spétki akcyjnej
w obszarze dystrybuciji
Unimies Trade S.A. przez
producenta

UNIMIES

UNIMIES
TRADE

S.A.

Sp. Z0.0.
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* 51% akcji UNIMIES N
* 49% akcji Wybrani partnerzy handlowi

UNIMIES

(4]
Sp.Z 0.0. 49%

100% Dystrybutorzy
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Cele handlowe nimies
UNIMIES Trade S.A

* Sprzedaz produkcji UNIMIES

* Ustugi logistyczne w zakresie dostaw produktéw typu
»fresh” z wykorzysataniem obecnego transportu

* Dystrybucja produktéw typu ,premium” o wysokiej
rentownosci zewnetrznych firm (Matopolski Smak,
indywidualni producenci, produkty ECO)

e Zwiekszenie potencjatu handlowego poprzez
poszerzenie oferty
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Cele biznesowe ‘unimies)
dla producenta

* Budowa silnego (zaleznego) systemu dystrybuciji
firmy UNIMIES

* Powigzanie dystrybutoréw w sposéb posredni
z producentem (akcje)

* Osiggniecie efektu wzrostu sprzedazy (umowy
gwarantowane z wybranymi dystrybutorami w zamian
za akcje

e Zwiekszenie rentownosci producenta (przesuniecie czesci
kosztéw do firmy dystrybucyjnej)
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* Bezpieczernistwo handlowe (silna ,, druga noga” w ich
biznesie)

* Posiadajq udziaty (akcje) w firmie dystrybucyjnej produc.

* Wptyw na dziatania producenta

* S3 powiazani z producentem w sposéb biznesowy, a nie
tylko handlowy

* W perspektywie moga zdyskontowa¢é objete akcje

* Staja sie partnerem ogdlnopolskiego projektu
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Il Etap - 2014  (unimies,

* Przygotowanie UNIMIES Trade do wejscia na gietde N-conect
* Okreslenie celéw emisji akcji (dodatkowi partnerzy,
kapitat)
* Wdrozenie emisiji
* Wprowadzenie gietda (debiut)
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Il Etap - 2017  (unmimies)

DN

Sprzedaz/ Wyjscie

|

UNIMIES
UNIMIES Trade S.A
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